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第一句：Mr. Green, we specialize in the export of tablecloth.

格林先生，我们专营桌布的出口业务。
A: Mr. Green, we specialize in the export of tablecloth.

格林先生，我们专营桌布的出口业务。
B: Where do you get your goods?

你们从何处进货?

A: We have many partners engaged in tablecloth.

我们有很多经营桌布的合作伙伴。
第二句：Sometimes the market demand is big and the product is out of stock.

有时候市场的需求量大，我们的货物会脱销。
A: Do you have enough stock?

你们有足量的库存吗?

B: It depends.

看情况。
A: Such as...?

比如呢?

B: Sometimes the market demand is big and the product is out of stock.

有的时候市场的需求量大，我们的货物会脱销。
知识点延伸：
不主动过多地介绍自己给客户一种自信、专业的印象。介绍性言语不要超过两句。
其他表达法：
Our company mainly deals with the export business of silk goods.

我们公司主要经营纺织品的出口业务。
Our specialization is the exportation of Chinese silk garments.

我们公司主管中国丝绸服饰的出口业务。
学英语，练听力，上听力课堂。【免费英语听力下载】www.tingclass.net

- 1 -

